SELEZIONARE i ViNi OA PROPORRE AL BiCCHIERE iN
UN WiNE BAR, RiSTORANTE 0 BiSTROT €
UN’OPERAZIONE OELICATA € iMPORTANTE (HE
RICHIEOE (URA € ATTENZIONE, MA INVECE E SPESSO
SOTTOVALUTATA € NON GLi Si OA LA GiUSTA
iMPORTANZA. LE GIUSTE SCELTE POSSONO iNFATT:
ATTRARRE NUOVi CLIENT, FIOELIZZARE QUELLI Gif
ESISTENTi € CONTRIBUIRE AL SUCCESSO OEL LOCALE.




| E((O 10 CONSiGLi 0A TENERE A MENTE PER FARE LA
S(ELTH NoGLoORE'

o PRIMA O .mz.nkenseuz.oumae.v.m for

 FONOAMENTALE (APIRE (Hi SONO i VOSTRi .

. (UIENTI I0EALI. QUAL € LA LORO ETA?
01.  QUALI SONO i LORO GUSTi? aUAL Eil
. LORO BUOGET? (ONOSCENQO iL VOSTRO
@  OCFINIRE  aeceT, POTRETE SCEGUIERE ETICHETTE (he
=" TARGET  SiANO 0i LORO iNTERESSE E CHE Li
© iNVOGLINO A TORNARE. NON COPIATE €
SGHMIOTTATE ALTR: LOCALI, OGNUNO HA
iL SUO TARGET. -

PROVATE A PROPORRE UNA SELEZIONE (HE

INCLUOA 0iVERSE TiPOLOGIE (BiANCHi,

ROSSi, ROSATI, SPUMANTi), PROVENIENT:
0A DIVERSE REGIONi € (ON OiVERSE FASCE OZ.

0i PREZZO. iN QUESTO M000 RS s
SO00ISFERETE i GUST: 0i TUTTi i VOSTRi VARIET -0 f i

- (uenri.  ViNi

UNA LAVAGNA OEi ViNi ALLA MESGTA BEN

STRUTTURATA, PERMETTE A OGN CLIENTE

0i TROVARE iL ViNO PERFETTO PER LUI.




> S(EGLoﬂ'E ViNi 0i O.UHUTH PROVENIENT:
~ 0A PiCCOLi PROOUTTORI € SOPRATTUTTO
~ (HE NON SIANO PRESENTI IN OGNi 00VE:
© NON Ui SCEGUIETE SOLO iN BASE AL
G 03, PREZZO € NON PROPONETE ViNi VE(CHi 0A
N SMALTIRE! QUESTI ERROR: POTREBBERD
*  ATTENZIONE AULA o eee Ueererro opposTo e
QUALITA - aLLONTANARE LA CLIENTELA Aill ALTO
 SPENOENTE. E iMPORTANTE CHE i ViNi
SIANO BEN FATTi € (HE RISPECCHING LE
(ARATTERISTICHE DEL ViTiGNO € OGL
TERRITORIO 0i PROOUZIONE.

i ViNi CHE PROPONETE OEVONO ABBINARS
BENE AL (iBO CHE SERViTE. SE OFFRITE UN
MENU 0 TAPAS, PER ESEMPIO, POTRESTE (3
PROPORRE ViNi BiANCHi FRESCHi €:LEGGER. ‘ ‘ Y
SE INVECE I VOSTRO MENU € A gase 0i  CONSIOERARE iL )\
(ARNE, POTRESTE PROPORRE ViNi ROSSi  MENU
(ORPOSi € STRUTTURAT;. SCEGLIENOO i ViNi
GiUSTi, PUOI TRASFORMARE UN SEMPLICE
PASTO iN UN’ESPERIENZA iNOIMENTICABILE
PER i TUOI CLIENT:.




OFFRIRE UNA SELEZIONE 0 ETICHETTE LOCALI €
UN OTTiMO M000 PER VALORIZZARE iL
" TERRITORIO € PER ATTIRARE i CLIENT (HE

S 05. APPREZZANO i PROOOTT: TifiG. MA NON

. PROPORRE ViNi  ESAGERATE, OATO (HE POTREBBERO PROPORLI
o LOGAL  TUTTi NELLA vosTRa ZONA. € CHE SPESSO Si

- VENOONO SOLO PER iL PREZZO. OFFRITE ViNi
-~ 0i PROOUTTORi 0i LivELLO nu(ue SE SPENOETE
— QUALCOSA N Ail. |

NON LiMiTATEVi A PROPORRE SOLO ViNi
(ONOSGUT) € APPREZZATI. PROVATE ANCHE
TiPOLOGIE OIVERSE E OENOMINAZIONi MENO (..
(ONOSGUTE, (HE POTREBBERO SORPRENOERE . o
AIACEVOLIMENTE i VOSTR: (UENT:, (AmgiaTe S/ CRINENTARE At
SPESSO LA SELEZIONE, NON PROPONETE SEMPRE  SENZA PAURA
6Li STESSi ViNi SOPRATTUTTO SE LA
(LIENTELA € PREVALENTEMENTE LA STESSA.




: iL VOSTRO PERSONALE 0i SALA 0OVREBBE:
AVERE UNA BUONA (ONOSCENZA 0i ViNi N
- GENERALE MA SOPRATTUTTO 0i QUELLI (HE
OF. PROPONETE. OOVREBBE ESSERE iN GRAOO 0i
2 ~ (ONSIGUIARE § (LlENTo iN M000 AOEGUATO €
‘ - FORMIAREIL 7 giurarLi A SCEGLIERE iL (ALICE GIUSTO
- PERSONALE  PeR LORO. LA CONOSCENZA OEi ViNi, UNITA
. ALLA PASSIONE PER IL PROPRIO LAVORO,
- PERMETTE 0i (REARE UN LEGAME SPEGALE
(ON i CLIENTi € 0i F |0€L|ZZHRL| '

LE OEGUSTAZIONi SONO UN OTTiM0
- 1000 PER FAR (ONOSCERE Ai VOSTR
CLIENTi NUOVi ViNi € PER iNVOGLIARLI
A PROVARE. MA PERCHE?

NULLA BATTE L’ASSAGGIO OIRETTO - (4. e

PER CAPIRE LE SFUMATURE 0i UN —

BUON ViNO, EvoaN0o emozioni ¢ OEGUSTAZIONi A
RICOROI. i CLIENT (HE HANNO
APPREZZATO UN ViNO OURANTE LA
0EGUSTAZIONE SARANNO PilUl PROPENSi

A0 ACQUISTARLO.
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 FATE SAPERE i VOSTR: CLIENT: QUALi ViKi
- PROPONETE € PERCHE Li AVETE SCELTi.
POTETE FARLO ATTRAVERSO iL VOSTRO

NENU i VOSTRi SOGAL MEDiA 0 (ON

EVENT SPE(lHU 0GNi ViNO HA UNA STORoH
UN TERRITORIO E_ DELLE (HRH_TTE_RJSH(HE G
UNiCHE. METTERE iN LUCE QUEST ASPETT:
PERMETTE 0i VALORIZZARE iL PROOOTTO €

_Ot RENOERLO PiU oNTERESSﬂNTG HGU 0((Hi
0eL (LiENTE.

€ iMPORTANTE ASCOLTARE i FEEOBACK OFi
VOSTRI CLIENT PER (APIRE QUALI ViNi
 APPREZZANO 0i Pill € QUALI NO. iN BASE Ai

LORO FEEOBACK, POTRETE MooiFicaRe € 10,

MiGLIORARE LA VOSTRA SELEZIONE iN ASCOLTARE

000 0A SO00ISFARE AL MEGLIO LE LORO
ESIGENZE. MOSTRARE Ai CLIENT CHE SiAMO
ATTENT) ALLE LORO OPiNiONi € (HE SiRCYO0

0iSPOSTi A MIGLIORARE iN BASE Ai LORO

SUGGERIMENTi, AUTA A (REARE UN
RAPPORTO 0i FiOUGA.

Fee0BACk




SCEGLIERE i ViNi OA PROPORRE ALLA MESGTA RiCHiEOE

- TEMPO, iMPEGNO E ATTENZIONE. MA SEGUENOO
QUEST 10 CONSiGL, POTRESTE (REARE UNA.

- SELEZIONE AL (ALICE CHE ATTIRERA NUOVI CLIENTI,

FsOELoZZERH aUeLLi 6if ESISTENT € (ONTRoBUoRﬂ HL 3
- SUCCESSO 0EL VOSTRO LO(HLE ' |

w0 (owema ROTRCCE ~ o
0i WINILz Vil AD AVELLINO

~ “SONO TiTOLARE 0i UNA VINERIA NEL (ENTRO STORICO 0
AVELLINO € OFFRO PRINGPALMENTE UN SERVIZiO 0i MESGTA. HO
SEMPRE AVUTO OiFFICOLTA A TROVARE ViNi ARTIGIANALI €
TERRITORIALI SENZA ESSERE (OSTRETTO A (OMPRARE GRANO
QUANTITA 0i BOTTiGUIE, CHE £ UN PROBLEMA PER ME AVENOO
POCO SPAZIO PER LO STOCCAGGIO.

i ViNi 0i PiCCOLi PROOUTTOR: MEQIAMENTE (OSTANO 0i Pill 0i
QUELLI iNOUSTRIALI MA 0A (APOBIANCO WiNE RiESCO A
(OMPRARE POCO € SPESSO, SENZA DOVER PER FORZA PRENOERE
ANCHE ALTRi ViNi iN ABBINAMENTO O “SCARTI” INVENOUT:. HANNO
MOLTE ETiCHETTE 0i PiCCOLE (ANTINE AD UN PREZZO GiUSTO PER
POTER SBICCHIERARE A PREZZO (ONTENUTO. PROGRAMMAZIONE,
ESCLUSIVITA € CONSULENZA SONO i LORO PUNTi 0i FORZA.”



A o by ©
,SHNT’HNOREH 0j (ONZH (| OEﬁNoS(E' i BSTR g

“UN PHRTNER ﬂFFoOﬂBoLE PER iL NoO LO(HLE - |
SONO OHWERO ENTUSIASTA 0i COLLABORARE (ON (ﬂPOBlﬂN(O \MNE ,-

& (0.

QUHNOO HO APERTO iL BISTROT Mi SERV|V0 08 GROSSsSﬁ GENERHUST., |
0OVE POTEVO (OMPRARE 0i TUTTO, 0AL ViNO ALL’ACQUA, AVEVO PERD
LESIGENZA 0i MiGLIORARE LA Mif OFFERTA € NON AVERE VuNo BANAL €
S(ONTHT. (HE HANNO UN PO’ TUTTi, €0Si (ONSuGLuﬂTO 0A UN AMiCo, Mi

- . SONO RoVOU’O A (APOBIANCO WiNE. e

LA LORO SELEZIONE 0i ViNi € SEMPLICEMENTE e((ez.ouﬂu (ON
UN’ATTENZIONE PARTiCOLARE PER i PiCCOLI PROOUTTOR: € LE
ETICHETTE Pill RiCERCATE. -
GRAZIE ALLA LORO (ONSULENZA ESPERTA, HO POTUTO ARRICCHIRE
LA MiA (ARTA 0Ei ViNi CON BOTTiGLIE UNiCHE € 0i GRANOE
QUALITA, (HE HANNO CONQUISTATO i Mi€i CLIENT Pill ESIGENT.
APPREZZO MOLTO LA LORO DiSPONIBILITA € LA LORO
PROFESSIONALITA. LE CONSEGNE SONO SEMPRE PUNTUALI € iL
| SERVIZIO CLIENT € iMPECCABILE.
(ONSIGLIO ViVAMENTE (APOBIANCO WiNE & (O A TUTTi i
R.erRarOR. (HE (ERCANO UN PARTNER AFFIOABILE PER LA PROPRIA
ATTViTA.”
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Capoblanco -.

*-J,))“ Wlne &C -

Grandi vini di piccoli produt

AIL: OROINCAPOBIANCOMINEGGAIL.COM - Wir
TEL: 0825 1636433 -



